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URV

emprn | després de la universitat, la
alternativa...

A BUSCAR OCUPACIO
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emprh | després de la universitat, la

alternativa...
OCUPACIO AUTOOCUPACIO

Seré capac?

Que necessito
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(UERYYT'I r” N ,
i Objectiu d’aquesta sessio

e Mostrar que hi ha molts camins
e Constatar que allo que has estudiar serveix para algo

e Exposar experiencies que demostren com quan un/a
vol alguna cosa ho pot aconseguir

 Que la major felicitat s'obté quan realitzem els
nostres propis projectes

 Que la formacio ens fa autosuficients per autocupar-
nos

 Que estudiar a la Facultat d’Economia i Empresa val
la pena
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empr/n :
Tots les tenim ...

DUBTES OPORTUNITATS
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emprikn : :
Les motivacions

| RAN /] |
OPORTUNIDAD!
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“MPPT Las raons per a emprendre

g Necessitat 25 %




P | e actituds per a emprendre

Il-lusio



emprn , ,
El millor pla vital...

e Gaudir amb el que un/a fa
e Fer del nostre hobby la nostra professio

e |l-lusio, entusiasme, passio..., son garantia
d’exit dels nostres projectes
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Tipus A

Vol treballar a una
multinacional

Horaride 8 a 15
Millor: ser funcionari

Viure be: bon cotxe, bona
casa, casar-se, ser felic
eternament...

Estalviar, invertir a la borsa

No tots els joves son iguals

Tipus B

Vol experimentar i acumular
coneixement

e Certa propensio al risc

 Noliimporta I’horari

e Sap adaptar-se a la situacio

e Té ambicid sana

e No té por al fracas

e Sap que te temps per a
rectificar



URV

emprh - Es important tenir idees
clares...?




sl il Conclusio....

e La il-lusio pot mes que la idea...

 Si ho tens clar: llencat...!
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" De quina fusta son els

emprn
emprenedors...
Necessitat Autoconfianca Lideratge ) As.sumlr
\ / -
Ambicid Oportunisme
Serenitat
Organitzacio
IniCiativa Formacio' |
— gestio
Integritat Visid
d’empresa
. Innovacio Visio
Optimisme . :
creativitat comercial

Sessid informativa
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URV

emph Qué fa falta per crear una
empresa

WHATS ON A MAN'S MIND

e Jdea innovadora

e Necessitat del mercat

« Coneixement i visio global

 EqQuip | xarxes

 Financament

 Pla dempresa

Sessid informativa 14



URV .

emprin - El model de negoci ....

De quina forma obtindrem rendibilitat

e Quines propostes de valor podem fer
A quipoden interessar les nostres ofertes

e COm canalitzar les nostres propostes al mercat

e Amb quins arguments ho explicarem, per tal que ens
entenguin

e Quins son els recursos imprescindibles
e Quines tasques son obligades per aconseguir el

nostre objectiu

e Amb quins “partners” precisem establir relacions

* Quins son els nostres elements de cost
e Quines son les vies de generacio d’ingressos

Que passa si no funciona..?
Com ho podem modificar..?
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i El pla d’'empresa....

1. Per coneixer be el nostre projecte de
negoci

2. Per evitar problemes en el lancament
real

3. Per explicar a tercers el que volem fer

e Que volem fer

e Com ho farem

Resum executiu

Equip emprenedor

Concepte de negoci (Idea)
Prospeccio del mercat

Previsio de vendes

Pla de comercialitzacio

Pla d’operacions

Pla de recursos humans

. Pla economico-financer
10.Implicacions juridiques i fiscals

e Qui ho farem
e Quan ho farem
e Quant en farem

e On ho farem

Wbe s B un sty B L0
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emp@h Recomanacions per comencar...

e Equilibri entre el mercat, I'equip i els recursos
 Protegir la idea de negoci, si és possible

e No desestimar la necessitat de capital inicial
e Tenir clar si cal tenir socis

e Demanar ajut i consell en els temes que no
dominem

e Planificar be les etapes de desenvolupament i fixar
objectius parcials

e Abans de res, observar el mercat -
e (Questionar la forma de fer diners convencional

e Considerar que, malgrat mai no ho complirem, la
planificacié és necessaria

e No perdre temps

 No perdre de vista, que I'eix vertebrador és el client
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On obtenir recursos...
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MNP On obtenir ajuda....

Administracio Ajuntament
Cameres Comerg

Diputacié
Patronals i organismes sector.
ACCIO

Departament Emp. Ocup.

ICO / ICF

URV Empren Foment
Catedra Emprenedoria Emprenedoria

Universitat Iniciativa Privada

Bancs
Xarxa Inversores
Priv.

Empreses
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El Col- legi d’Economistes de Catalunya

'E

Col-legi d Economistes
de Catalunya

I'. |' '.' ' '.I .' I |I ':-'.II|-.I:.:.I.'.:

leconomia i de | EMMpresa
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De que dependra l'exit..?

e L|'actitud condiciona el resultat

e Lainformacid és vital

e (Cal estar predisposat a correr risc

 El “networking” i les relacions sén essencials
e Captar les oportunitats al vol

e Planificar, i tenir un “Pla B”

e Ferun pla dempresa: si, pero quan?

e Sobre tot, abans de res, provar i desenvolupar el
model de negoci

 |'objectiu és tenir clients
e Elclient és el centre de tot

 “Pivotar” el model de negoci fins trobar el model
de client

e Desenvolupar el client, no el producte
* No perdre temps, aplicar la filosofia LEAN
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emprhE|ls ho van aconseqgulir...

Cristofol Colom tenia una idea de risc, havia de
convencer als seus inversors, pero tenia il-lusio
| tenacitat per a fer-ho.

Pep Guardiola tenia una idea de futbol

diferent de I’habitual. L’entorn de la seva
empresa i el seu mercat no el creien, pero la seva
persistencia va poder mes.
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Moltes gracies..!

pere.segarra@urv.cat

Fonu':oleuel‘:uom -
PR avetais 04 o low Tetes



